職務経歴書

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　平成21年　月　日

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　氏名　リンク　太郎
【経歴要約】
20●●年、●●株式会社に入社。アジア業務部に配属され、●●市場の●●商品のマーケティング、出荷管理を行なうと同時に、アジアの小規模市場における販売も担当して参りました。3年目には、OJTとして新入社員の指導にもあたらせて頂き、業務内容も●●領域のみに留まらず、国内メーカーと共同で●●市場での●●事業立ち上げに参加するなどの経験を積んで参りました。4年目にも同様にOJTとして新入社員の指導にあたり、会社組織の変更に伴って担当エリアを拡大し、アジア市場とあわせてオセワニア市場も担当して参りました。
■職務経歴①（※在籍期間●●年●ヶ月　20●●年●●月～20●●年●●月）
	【社名】●●株式会社
【事業内容】●●製造・販売
【資本金】●●億円　【従業員数】●●●●名　【拠点数】55拠点【年商】●●億万円　【設立】19●●年●月


◆経験職種：海外営業
	期間／所属　　
	業務詳細

	20●●年●●月～20●●年●●月

海外営業本部　海外営業部

	・自社ブランド製品のシステムセールスの企画立案ならびに実行
・ディーラーへの施策徹底のための教育プログラムを策定
※20●●～20●●年の売上達成率は平均120％で、20●●年には大型システム案件の受注により同社社長より表彰を受ける

	20●●年●●月～20●●年●●月

海外営業本部　海外営業部
アジア課　主任（部下6名を統括）
（OJTとして後輩を指導）
	・東南アジア地域販売現地法人の事業計画の立案・実施・指導
・アジア市場における●●事業の立ち上げ
・1997～2000年の売上達成率は平均107％。また、中国現地法人立ち上　　　　
げプロジェクトの成功によりインセンティブ獲得

・東南アジア地域のシステムインテグレーター向けの●●販売企画と現地売り込み

・システム案件のひな形作成と成功案件の本部内横展開のためのデータベース作成
· アジア領域の●●におけるオーダー受注から債権回収




■職務経歴②（※在籍期間●●年●ヶ月　20●●年●●月～20●●年●●月）

【社名】●●株式会社

【事業内容】通信機器の製造・販売・サービス
【資本金】●●億円　【従業員数】●●●●名　【拠点数】15拠点【年商】●●億万円　【設立】19●●年●月
◆経験職種：海外営業
	期間／所属　　
	業務詳細

	20●●年●●月～20●●年●●月

海外事業本部　海外営業部
オセアニア課　主任

（部下5名を統括）
（OJTとして後輩を指導）
	・オセアニア地域の販売現地法人の事業計画立案をサポート

・外地域販売強化策の提案コンテストにおいて、海外事業本部長より表彰
・20●●～20●●年の売上達成率は平均120％で、20●●年には大型システム案件の受注により同社社長より表彰を受ける


自己PR　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

約●年の経験の中で、マーケティング手法、貿易知識、市場開拓／再整備のノウハウを蓄積して参りました。アジアという巨大市場を担当する傍ら、●●のような市場も担当したことで、市場規模に応じた柔軟な対応、販売施策を立てる事を学ぶことができました。貿易知識に関しては、数多くの顧客（商社、現地ディーラー等）との取引を行う中で、それぞれに最適な商流を提案することを学びました。
加えて短期間で多岐にわたるビジネスを担当してきており、新しい仕事に取り組む際の順応能力には自負があります。また、その経験の中で常に現状に満足せず「何を、どのように改善できるか」ということを念頭に置きながら仕事に取り組む姿勢が身に付いたものと考えております。ルーティン業務においても何らかの新しい知識や経験、人との出会いという財産があり、それを蓄積し続けることが自身の成長につながるものと考えております。

これら経験を活かし、貴社でも即戦力として事業に貢献して参る所存でございます。

【PCスキル】

・Word

・Excel
・Power Point
【資格】
・TOEIC 850点（20●●年●●月）
・実用英語技能検定1級（20●●年●●月）
・普通自動車第一種運転免許（19●●年●●月）
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